IMMOBILIENBEWERTUNG IN 16-STEPS
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bewerten. vermitteln. beraten.

« Vorgesprach und kennenlernen
« Festlegung der Ziele

« Besichtigung Ihrer Immobilie
« Festlegung und Erfassung sichtbarer Mangel

» Aufwertung, Home Staging Konzept und Umsetzung
» Durchfiihrung Renovierung in Abstimmung mit Eigentlimer

« Vollmacht zur Beschaffung notwendiger Unterlagen
« Grundbuchauszug, Teilungserklarung, Protokolle, etc., Einsicht Bauakte

 Kurzgutachten « Marktwerteinschatzung
« Verkehrswertgutachten von erfahrenen Sachverstandigen

« Erstellen Marketingplan
» Abstimmung der MaBhahmen mit dem Eigentiimer

« Fotoshooting, Film, 360° Rundgang
« Nach Abschluss Home-Staging, Renovierungen

» Exposé-Erstellung, 360° Rundgang, VR-Prasentation
« Start der Vermarktung, online, offline

« Besichtigungen
» Nur Einzelbesichtigungen, kein Tourismus

« Kaufpreisverhandlungen
» Wir unterstiitzen bei den Verhandlungen zwischen Verkaufer und Kaufer

« Kldrung der Finanzierung
» Wir unterstiitzen den Kaufer mit einem grof3em Bankenpool

« Reservierung
« Die Immobilie wird fiir den potentiellen Kaufer reserviert

« Vorbereitung des Notarvertrages
« Ein Vertrag fiir den Notartermin wird vorbereitet

« Notar-Termin
« Unterzeichnung der Vertrdge und noterielle Beglaubigung

« Kaufpreiszahlung
- Ubergabe der Immobilie an den neuen Eigentiimer

« Projektabschluss
» Come together, Fazit und feedback
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