
Vorgespräch, persönliches kennenlernen, Ziele abstimmen

Vor-Ort-Termin, Besichtigung, erster Eindruck, Zeitplan, Kommunikation

Unterlagen beschaffen vom Grundbuch, Bauamt, Eigentümer

Aufbereitung der vorhandenen Grundrisse

Erstellung Weitwinkelbilder inklusive Nachbearbeitung, Datenaufbereitung

ggfls. Repräsentatives Video der Immobilie

ggfls. 3-D-Immobilientour

Professionelle Preisermittlung?
- Wohnmarktanalyse
- Kurzgutachten
- Verkehrswertgutachten

Erstellung Energieausweis: Bedarfsausweis

Erstellung Energieausweis: Verbrauchsausweis

Exposéerstellung, Digitale Ablage und Versand

Home Staging: Optimierung und Herrichtung des Objekts

Veröffentlichung auf der Makler-Homepage

Aushang im Schaufenster

Aufstellen „Zu verkaufen“-Galgen, Maklernasen, Fensterschilder

Insertion in Online Immobilien-Börsen
- ImmobilienScout24
- IVD24
- Immowelt / Immonet etc.

Veröffentlichung auf Messe, optional

Veröffentlichung im Maklernetzwerk (MLS)

Regionale bzw. überregionale Anzeigenwerbung

Selektion Interessentendatenbank

Mailing oder Brief an ausgesuchte, passende Interessenten

Angebotstelefonat mit vorgemerkten passenden Interessenten

Direktmarketing: Flyererstellung und -verteilung, Nachbarschaftswerbung

Nutzung von Kontaktnetzwerken, Social Media
- Facebook
- Xing
- LinkedIn
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Selektion von qualifizierten Interessenten

Betreuung der Interessenten

Open House: ganzer Besichtigungs-Tag für registrierte
und qualifizierte Interessenten

Kaufbesichtigung mit Interessenten, Einzelbesichtigung

Feedback Protokolle von Interessenten

Bieterverfahren: Marktnahe Preisfindung, optional

Verkaufsverhandlung zwischen Interessent und Verkäufer

Finanzierungsberatung, Zusammenstellung der nötigen Unterlagen

Notarbeauftragung und Terminkoordination

Kaufvertragsbesprechung mit allen Beteiligten

Bonitätsprüfung***, z.B. Schufa

Koordiation des Beurkundungstermins beim Notar

Begleitung bei der Hausübergabe

Erstellung des Übergabeprotokolls

Come together: Fazit & Feedback

Betreuung letzten Fragen
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Platz für individuelle Absprachen mit Ihren Kunden, weitere Regelungen / Vereinbarungen:
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